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Giardina

Stidliches Flair in Schweizer Girten

Fir Livingdreams, das Loungemﬁbé[ nach Mass produziert, Iasst sich Nicole Hoch in Asien und Spanien inspirieren

Silvia Aeschbach

Stillsitzen ist keine Option fiir die
43-jahrige Unternehmerin, wenn
esdarum geht, Besucher durch ihr
grossziigig gestaltetes Ladenlokal
in Meilen zu fithren, Und auch in
geschiftlichen Belangen ist Nicole
Hoch dusserst beweglich. Sie ge-
hort im hart umkdmpften Out-
door-Living-Segment zu den er-
folgreichsten Anbietern der
Schweiz. Livingdreams gilt bei
Branchenkennern als fithrendes
Unternehmen, die Kundschaft
wiirde vielleicht einfach sagen,
dass Nicole Hoch einen speziell
guten Geschmack hat, wenn es da-
rum geht, Balkone, Terrassen und
Gérten einzurichten..

Aber nicht nur im Outdoor-
bereich, auch im Inneren der Riu-
me, die Nicole Hoch gestaltet, zeigt
sich ihr eigenstindiger Stil - eine
Mischung aus zeitgenossischem
Design und einem Touch Eklek-
tik. Viele der Mdbel sind aus
schwerem Holz und werden durch
farbenfrohe Accessoires wie bun-
te Kissen aus den verschiedensten
Stoffen, kuschelige Plaids, farbi-
ges Geschirr oder geschmackvolle
Laimpen aufgemischt, Uberall im
Raum stehen auch Vasen mit
iippigen (kiinstlichen) Blumen-
arrangements. Doch es sind vor al-
lem die Lounges, fiir die Hoch be-
kannt geworden ist, auf Mass her-
gestellte Sofas, Sessel und Tische.

Dass Nicole Hoch den richti-
gen Riecher fars Einrichten hat,
beweist die Tatsache, dass sie seit
Jahren expandiert und neben dem
Showroom auch einen Shop in der
Ziurcher City und einen weiteren
auf Mallorca betreibt. Bis zu finf-
mal jahrlich reist die Mutter zweier
erwachsener Kinder und Ehefrau
eines Anwalts zudem nach Asien,
umihre Ideen umsetzen zu lassen.

In einer kleinen Fabrik, in der
eine Schneiderei und eine Schrei-
nerei untergebracht sind, produ-
zieren rund dreissig Angestellte
die von Hoch designten Entwiir-
fe. Die Produktion umfasst unter
anderem massgefertigte Esstische,
Konsolen und Stithle aus Massiv-
holz. Nachhaltig ist ein wichtiges
Stichwort. Durch die Kontrolle vor
Ort wird sichergestellt, dass ledig-
lich Materialien aus Recyclingholz
verwendel WETdEﬂ. Wel'lﬂ es um
das Thema Umwelt geht, kommt

Hoch in Fahrt: «Viele Anbieter
interessieren sich leider nicht da-
fiir, unter welchen Bedingungen
ihre Mobel hergestellt werden.»

Die Unternehmerin hat schon
frith erkannt, dass im Outdoor-
bereich Entwicklungspotenzial be-
steht. Denn vor 15 bis 20 Jahren
war das Angebotan Gartenmébeln
sehr klein. Vieles war aus Kunst-
stoff. Und der Hohepunkt einer
Gartengestaltung war vielleicht
eine Hollywoodschaukel. Wer
Anspriiche an das Design stellte,
hatte Miihe, etwas zu finden. Mit
den edlen Lounges von heute ist
das ganz anders geworden.

Die Geschiftsidee entstand
auf einer Reise durch Asien

Nicole Hochi hat nie Architektur
studiert, obwohl dieser Beruf ihr
Jugendtraum gewesen sei, wie sie
erklirt. Nach einer kaufmanni-
schen Ausbildung arbeitete sie in
einer Anwaltsprazis und in einer
Modeagentur. «Das waren zwei
verschiedene Welten, die mir aber
einen guten Background gaben.»
Es war vor allem die Modeagen-
tur, die ihrer Liebe zur Kreativitit
entgegenkam. «Doch neben mei-
net Liebe zu schénen Materialien
mag ich auch die praktische Seite
meines Berufes — zu organisieren
und zu verkaufen,»

Apropos Verkauf. Wie entstand
eigentlich ihre Geschiftsidee,

Schénes ausaller Weltandie Frau

bzw. den Mann zu bringen? «Per
Zufalls, erzahlt Hoch, «Auf einer
kleinen Insel in Asien entdeckte
ich kleine, hackende Steinfiguren
in den Gdrten. Ich erfuhr dann,
dass es sich dabei um Gliicksbrin-
ger handelt, die als Aufpasser fiir
die Familie dienen sollten.» Hoch
war von den Figuren so angetan,
dass sie solche neu herstellen liess
und diese in die Schweiz schickte.
In einer Scheune; die sie zum Pop-
up-Store umgewandelt hatte, ver-
kaufte sie die Steine. Doch die fin-
dige Neu-Geschiftsfrau wartete
nicht nur auf Kundschaft, sondern
fuhr mit ihren steinernen Glticks-
bringern von Gartencentern zu
Einrichtungshiusern und weiter
zu Floristen, um diese anzubieten.

Die Steinfignren verkauften
sich gut. Bei weiteren Besuchen in
Asien bekam Hoch durch Freun-
de Kontakte zu Schreinern und
liess Tische und weitere Holz-

Hochwertige Unikate: Nicole Hoch in threm Showroom in Meilen

Foto Fillpa Peixelra

Kunst und Design in Meilen und Mallorca

Seit zwei Jahren gibt es einen Livingdreams-Shop auch auf Mallerca. Zehn Autominuten von
Palma entfernt verkauft Nicole Hoch in einem romantischen Stadtpalais, das in einem
verwunschenen Palmengarten liegt, auf rund 800 Quadratmetern Mobel, die nach ihren Ent-
wiirfen gestaltet wurden. «Auf die Insel bin ich gekommen, weil mir Schweizer Kunden ge-
sagt haben, es gebe in Sachen Loungemdbel nichts Vergleichbares.» Ahnlich wie in Meilen
findet man auch hier Accessoires, Design und Kunst in sommerlichen Farben und Mustern.

Besonders hilbsch sind die Geschirrkollektionen sowie die mallorquinischen Kissen.

waren anfertigen. Kurz darauf er-
dffnete sie einen weiteren Pop-up-
Store. Bald interessierten sich auch
hochkaritige Einrichtungsgeschif-
te wie Colombo La Famiglia oder
Redbox fiar ihr Angebot. Heute
verkauft Hoch nur noch in ihren
eigenen Laden: «Der Zwischen-
handel ist mir zu teuer geworden.»

Doch auch die Konkurrenz

* schldft nicht. Vor allem im Bereich

der Concept Stores hatsich einiges
getan. Iri den letzten Jahren bieten
immer mehr Liden Accessoires

‘ und Mabel aus der ganzen Welt -

an. Vieles davon ist Massenware.
Auch  hier beweist Hoch
Geschmack und Stil, Thre Produk-
te sind teilweise Unikate wie etwa
das handgearbeitete, blauweisse
Keramikgeschirr aus Portugal.
Aber auch Kissen, Schmuck oder
Duftkerzen lassen das Herz hher
schlagen. Und so kann sich auch
jemand mit einem kleineren
Budget etwas aus der Living-
dreams-Welt leisten. Denn nicht
alle vermogen einen knorrigen,
langen Tisch aus schwarzem
Recyclingholz fiir 12000 Franken,

«lch verkaufe nur, was mir
auch selber gefélits

Ist es nicht schwierig, die teilwei-
se anspruchsvolle Kundschaft zu-
friedenzustellen? Hoch lacht laut
und herzlich, «Das Schone ist, dass
wir ein durchmischtes Publikum
haben. Aber natiirlich gibt es auch
spezielle Wiinsche, wie beispiels-
weise, dass bei einer Lounge ein
spezieller Platz fur die Wasserfla-
sche oder fiir einen Laptop einge-
baut wird.» Die Leute seien dank-
bar, «dass sie bei uns keine Mas-
senware finden». Hoch istes wich-
tig zu betonen, dass sie mit vielen
ihren Kunden «langjihrige, freund-
schaftliche Beziehungen» pflege.
Bei ihrer lockeren und unkompli-
zierten Art kann man sich das gut
vorstellen.

Wie aber wohnt Nicole Hoch
selber? Ihr kleines, gelbes Haus
befindet sich unmittelbar neben
dem Meilener Showroom. «Bei mir
sieht es dhnlich aus wie hier.
Schliesslich verkaufe ich nur, was
mir auch selber gefillt», sagt sie.
An der Giardina wird sie gemein-
sam mit dem Landschaftsarchitek-
ten Brian Wiss von Berger Garten-
bau den Showgatten «Cocooning
nature» zeigen. Halle 1/B10





